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N&o & apenas por meio de palavras que a comunicagao se estabelece
entre as pessoas.

Antes de usar a palavra para o bom éxito do discurso, € necessaric que
se forme uma estrutura que mais eficiéncia dé & Comunicagdo. Por isso, a
Neurclingilistica, em suas pesquisas, constatou que o tom de voz e a postura
corporal dos interlocutores representam mais de 55% na eficiéncia da Comunica-
¢ao.

Segundo o Professor LAIR RIBEIRO {Comunicagao Global O poder da
Influéncia. pag.13), ¢ uso desses elementos é simples, porque sempre fizeram
parte da inteligéncia interpessoal dos seres humanos. Com a hipertrofia que o
Homem deu & importancia das palavras, esses dois aspectos ficaram inconscien-
tes, embaora ajam sobre nés, em nossas conversas sem gue os percebamaos, Ain-
da afirma o autor supra citado que quanto mais a educagao se faz através somente
das palavras, menos comunicativa a pessoa fica. Porisso, muitas vezes, um dou-
tor em Comunicagao pode deixar extremamente frustrados os seus ouvintes, en-
quanto um caboclo ou um velho sertanejo podem proporcionar aos que 0s escutam
momentos inesqueciveis de uma boa conversa.

N&o queremos aqui dizer que desperdigamos palavras: um maior vocabu-
lario permite mais poder de sintese e muito mais precisao. A linguagem cria a
nossa realidade. Portanto, para que possamos desenvolver a sensibilidade, ampliar
conhecimentos e dominar os atos do discurso, faz-se mister a leitura de bons
livros, revistas e jornais de bom nivel, assistir a bons filmes e ouvir boa mdsica,
participar de palestras, cursos ou debates, estar atento ao que acontece ne mundo
em que vivemos. Assim, serdo enriquecidos 0s nossos discursos escritos e orais e
poderemos encantar a platéia com nossa fala.

E preciso também, explorar as impressdes. Pode-se até mesmo dizer
que é certo o ditado popular que diz “a primeira impressao € a gue fica."

A comunicagéo oral dispde de inimeros recursos bem superiores aque-
les da comunicagéo escrita. Quem fala tem a seu favor os gestos, a fisionomia da
face, a voz, o brilho dos olhos, as modulagdes da voz, a postura do corpo. Infeliz-
mente, nos meios juridicos, os operadores do Direito apegam-se ao formalismo
exagerado, usam linguagem rebuscada, citacdes de autores estrangeiros e ex-
pressdes latinas em discursos prolixos que nem sempre sao claros. E que s s&o
entendidos por um pequeno circulo elitista. Por isso, é preciso que se exercite para
adquirir clareza e simplicidade nas falas e ncs escritos, o gue em algumas pesso-
as parece um dom. No entanto, € possivel adquiri-las. Para tanto, é necessario
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aprendizado, muito esforgo intelectual e persisténcia para que o discursc seja apri-
morado.” A maior virtude do expositor, do escritor, ndo importa quo sabio sefa, €
se fazer facilmente compreendido por quem o ouve” (CALHEIROS BOMFIM. Re-
vista Pratica Juridica. Maio 2002).

E importante saber que todos podem superar obstaculos e triunfar, mes-
mo na arte de falar. O advogado, com acesso a um nimero maior de informagdes,
pode ser um grande orador, ainda que, a principio, encontre grande dificuldade
nisso.

O poder de uma boa eratdria ndo é desconhecido de ninguém. Os gran-
des lideres foram, antes de mais nada, eximios oradores que, apenas com seus
discursos, conquistaram os coragdes dos povos, fascinando multidées e conven-
cendo-as de seus intentos. A arte de falar é, portanto, um grande e extraordinario
instrumento para o sucesso.

Os meios modernos de comunicagdo padem estar a exigir que se adap-
tem novas formas ac uso da palavra, mas nao dispensam seus valores. O advoga-
do, mais que qualquer outro prafissional, deve inteirar-se das regras do bem-falar,
pois a grande parte do éxitc em seu trabatho dependera da capacidade que de-
monstrar em impressionar e convencer as pessoas.

O orador deve ter uma sdlida convicgdo de saber o que deseja atingir,
onde quer chegar com sua fala. E necessério que se defina a meta do discurso e
saber que, no inicio, poderdo acontecer erros que serdo sanados, como ja disse-
mos, com esforgo, persisténcia, aperfeicoamento.

A oratéria precisa ter encanto, senéo se tornara semelhante ao que fa-
Zem os papagaios: serd somente uma fala desinteressante, tediosa, que espanta
0s ouvintes.

Em tempos modernos como o que vivemos, a oratéria impressiona mais
do que anteriormente o fazia.. O destaque da tribuna é a melhor referéncia para um
profissicnal que, para adquiri-lo, deve esmerar-se, mesmo tendo outras formas de
acesso as pessoas, mas aqueles que conseguem resgatar o valor da oratéria,
surpreendem e encantam os seus ouvintes, conseguindo, com sua arte de falar,
paralisar um plendrio e arrebata-lo, por admiragédo. Um exemplo vivo disso, s8o 0s
parlamentares que discursam no Congresso: alguns conseguem obter, quando fa-
{am, a cobertura total de toda a imprensa; outros, todavia, acabam falando as pare-
des.

Sabe-se que é impossivel pensar o Direito sem a linguagem que o disse-
ca a partir de suas manifestagfies mais simples e, por isso, n&o é necessdrio
justificar a importancia da linguagem para aqueles que com ele lidam.

Além do manejo artistico e convincente da linguagem, na Oratdria Fo-
rense hé que se considerar outros pontos antes de se entrar em cena. Antes mes-
mo que o orador pronuncie as primeiras palavras, ja comega Seu Sucesso ou
insucesso. Vivemos numa sociedade a que pedemos chamar mundo das impres-

sbes. As pessoas ndo sdo vistas do mesmo modo por outras pessoas. Segundo
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LEQ DA SILVA,, presidente do Centro Ibero-Americano de Administragéo e Direito
e conferencista em varias partes do mundo, “cabe ao comunicador fazer com que
todos tenham sobre aquilo que ele fala , a mesma impressé&o. E que seja a melhor.”

A forma de se apresentar, de falar, de se vestir, faz a diferenca. E claro
gue o advogado ndo aparecerd na tribuna de modo espalhafatoso como se estives-
se em um picadeiro. Mas deve pensar que estara trabalhando as impressoes, e
isso comega com a forma correta de se apresentar: uma postura digna que se
evidencia pelo traje classico, pelo seu jeito de caminhar e de olhar as pessoas e
pelo modo com se posta na tribuna. E no momento de falar é preciso que se tenha
o mesmo raciocinio: dizer o que se deseja de uma forma tal que cause a melhor
impresséo .Veja-se, a titulo de ilustragdo, a histéria do bébado que se dirigiu ao
padre e lhe perguntou: “Padre, posso beber uma cachacga enquantio rezo?” E claro
que sé poderia esperar como resposta um vigoroso néo, seguido da reprimenda de
que ele nao poderia desrespeitar a Deus e a Igreja, misturando cachaga com ora-
¢do. No outro dia, o bébado voltou e refez a pergunta: “ Senhor padre, as vezes,
quando bebo tenho uma vontade de rezar! Posso rezar enquanto bebo?” A respos-
ta foi sim, porque ,afinal, Deus escuta seus filhos em qualquer situag&o. Portanto é
preciso , para convencer a partir de um discurso, que se exercite essa sensibilida-
de também para a forma.

Todo ato de linguagem enguanto ato de construgdo de sentido, € um ato
de escolha e de selegdo de elementos a compor; € uma escolha de valores, de
estruturas, de formas, de significancia, de objetivos, de impressdes, de efeitos
retéricos, de consequiéncias, de afirmagéo e realizaglo dos atos. O orador faz-se
presente em seu discurso, operando essas escolhas que podem ser manipuladas
por ele habilmente. O que se encontra nas entrelinhas de um discurse no ato de
escolha que é derivagao da liberdade de composigao do sujeito-de-discurso, tam-
bém participa desse proprio discurso. O discurso pode significar mesmo até pelo
que ndo diz. O mais importante, no entanto, & expor com seguranga o assunto,
sem cofrer no grave risco do pedantismo e da arrogancia e conquistar com seu
saber e simplicidade a ades&o do publico.

Tudo isso reflete na qualidade do discurso, mas na verdade, o resultado
da apresentagéo do orador vai depender também de outras providéncias que forem
tomadas nos dias que antecedem o evento, apesar de aparecerem, aigumas ve-
zes, situagbes em que surge a necessidade da fala num total improviso. Sabe-se,
contudo, que o improviso € sempre aparente para um oradot, pois ele € um profis-
sional que conhece sua importancia na sociedade que freqlienta e sabe que, a
qualquer momento, poderéo solicitar-lhe um pronunciamento, devendo pois, estar
preparado para tais situa¢des que, porventura, aparegam.

Quando se tratar, porém, de pegas mais elaboradas, 0s preparativos tor-
nam-se indispensaveis: conhecer previamente o local para identificar até pequenas
“armadilhas” como degraus que se colocam no percurso que sera feito por ele;
identificar e, se for necessario, corrigir problemas que possam surgir com a ilumi-
nacéo, com o som, e se for 0 caso, conhecer tudo para ajustar-se as caracteristi-

cas de um lugar que ndo pode ser mudado, tirande proveito do que the for ofereci-
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do; definir roupas adequadas, sem se colocar com issc, no centro das atengbes.
Elaborar o roteiro do discurso, fazer o plano de trabalho, com anotagdes dos pon-
tos mais importantes que serdo abordados, estabelecer a linha de raciocinio. O
material de apoio ( livros de consulta , processos, etc., ) devera estar separado
desde a véspera. E também ideal que chegue ao local sempre desacompanhado
€ com, pelo menos, dez minutos de antecedéncia, 0 que se sabe ser uma regra
bésica de educagio. Deve evitar contato direto com o publico antes do evento, o
que impbe respeito e desperta interesse, nao significandoe arrogancia essas atitu-
des. Basta nao se misturar. Tratar as pessoas com amabilidade e simpatia, pois a
admiragao existe na razéo inversa da aproximagac. Quando um outro orador estiver
falando, é inadmissivel conversar, o que demonstra flagrante desrespeito.

Desligar o celular é outra coisa gue deve acontecer. Hoje, até mendigos o
possuem, pertanto, guarde-o para momentos proprios e para que se evitem situa-
¢oes ridiculas. A forma como oiha para o cutro, como se posta e se comporta
durante o discurso de outro crador representa boa educagio e garante a posterior
simpatia da platéia, se for falar depois. Mostrar-se seguro e educado a cada segun-
do. Dirigir-se & tribuna com passos firmes, ereto, cabega erguida e um leve sorriso,
pois as pessoas ja deveréo estar atraidas pelo seu proprio caminhar,

Treinar, exercitar-se.

“O segredo néo esta no que se diz, mas na maneira como se diz. Sempre
que precisar disparar a flecha da verdade, néo esquega de, antes, mothar sua ponta
num vaso de mel.” (LEQ VAZ DA SILVA. Pratica Juridica Dezembro/2003),

Nao seja mais um , dizendo que nada disso faz e que, mesmo assim,
consegue éxito em seus trabalhos. Assis Chateubriand dizia que “fazer o possivel
qualgquer um faz.”

O mundo, no entanto, precisa de quem faga o melhor, de quem faga
diferente, e, se for possivel, de quem faga o impossivel.
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